


投资者关系活动

主要内容介绍

一、投关经理做公司基本情况介绍

郎骥先生以 ppt 现场及线上分享形式分别介绍了珍宝岛药业

的基本情况，公司主要产品管线的布局和未来的发展计划，覆盖

了中药产品、中药创新药、中药材贸易、生物药产品等。

二、问答交流环节

1.公司中药材贸易业务的营业模式及未来预期？

答：亳州交易中心经营模式主要有两种：一个是战略采购，

一个是以销定采。战略采购是我们有研究团队，实时关注市场行

情，在适当价位择机买入，根据客户沟通情况择机卖出以赚取差

价；以销定采是结合“N+50”在全国设立的产地办事处，根据销

售客户的需求，根据各地采购优势进行采购，以赚取差价。公司

在亳州设有神农仓，对货物进行存储，包括客户寄存和自行贸易

存货均有。公司 2022 年中药材贸易毛利率在 5%左右，未来也会

根据战略布局，增加新的业务模式，毛利也会有所提升。

2.公司生物药的主要产品的研发进展？

答：公司并购的生物药板块聚焦在单抗隆抗体类品种，进展

较快的 2 个核心品种是 TRS005 和 TRS003。TRS005，去年完成了
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S.

生物药产品的未略销售预期？

答
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导向的新药开发上。

4.公司未来业绩展望，主要增长点？

答：医药工业方面：中药现有产品的创新升级，包括新增注

血 100mg 及舒血宁 10ml 的规格等，并已达到中药注射剂质量研究

要求的“689”物质基准，提高了中标价格；并购的部分优势、独

家品种，包括黄芪注射液、双黄连冻干粉针剂、刺五加等都是未

来的销售增长点；未来创新药、院内制剂会陆续上市；政策端，

中药口服品种医保门诊支付解限，血栓通胶囊、复方芩兰口服液

等口服品种预计有一定的放量，同时公司拥有全套抗病毒产品，

配合做好市场推广及媒体宣传，这部分也是未来的增长点之一。

从目前情况看，随着医药政策不断友好，医药工业板块将逐渐恢

复增长。

中药材贸易方面：随着疫情放开，主要中药制造企业及中药

饮片企业的药材需求量较大，公司交易中心两种业务模式的运营

及“N+50”的产业布局，未来在中药材的上游产地资源和道地药

材业务链条的建立，会给公司带来一定规模的业绩。

5.公司财务报表应收账款科目三季报比去年年报幅度增加

的主要原因？

答：结合我们的三大业务模式，应收账款主要在医药工业、

商业配送及中药材贸易业务三块。工业方面，我们的产品主要是

处方药，近三年医院端因疫情原因影响，回款延期；商业配送方

面：我们主要的商业配送公司在牡丹江、吉林磐石等地，去年因

疫情等因素影响，国有医院的回款缓慢；中药材业务，从 2019

年开业至今，营收占比增加，但是应收账期是 3到 6个月，并且

中药材旺季在每年下半年。在“以销定采”的经营模式下，下游

客户对我们企业的应收较大的同时，我们对上游供应商也有一定

的账期。2022 年以来，我们也加大应收账款的清收力度，账龄也

在逐步优化。

6.公司股份质押率较高，请问如何化解风险？






