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黑龙江珍宝岛药业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2021-002 

投资者关系

活动类别 
 

□特定对象调研√分析师会议□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 
 

参与单位名

称及人员姓

名 
 

通过广发证券电话会议系统参加珍宝岛投资特瑞思药业电话说

明会的中国人保资产管理有限公司、华泰资产管理有限公司、国

泰基金管理有限公司、英大保险资产管理有限公司、广发证券股

份有限公司、广发证券分支机构、三亚鸿盛资产管理有限公司、

深圳市森瑞投资管理有限公司、财通基金、上海津圆资产管理合

伙企业（有限合伙）、浙江韶夏投资管理有限公司、广东泓屹资

产管理有限公司、中航证券股份有限公司、北京珍鑫投资管理有

限公司等机构投资者 

时间 2021 年 6 月 16 日 16:00-17:30（北京时间） 

方式 电话会议及网络远程 

上市公司接待

人员姓名 

珍宝岛药业 董事长          方同华先生 

特瑞思药业 总裁            吴幼玲女士 

特瑞思药业 独立董事        魏于全院士 

特瑞思药业 首席顾问/ 

原 ImmunoMedics 公司 CTO   Morris 先生 

珍宝岛药业 总经理          陈 海先生 

珍宝岛药业 董事会秘书      侯旭志先生 

珍宝岛药业 生物药总监      黄 凯先生 

珍宝岛药业 IR 总监         柳慧珍女士 

投资者关系活

动主要内容介

一、对珍宝岛药业及项目合作方基本情况进行介绍。 



绍 
（一）珍宝岛发展历史及现状 

珍宝岛药业成立于 1996 年，是一家以生产中药、化药为主

业的药品生产企业,2015 年登陆 A 股主板市场。公司从成立之初

就高度重视科技研发，陆续开发上市了注射用血塞通、舒血宁注

射液、血栓通胶囊、复方芩兰口服液、小儿热速清糖浆等中药核

心产品。公司立足于具有优势的中药研产销基础，坚持中药、化

药和生物药协同发展思路，积极向化药和生物药领域拓展。2006

年公司开始涉足化药领域；2014



率，是一个低成本的大规模生产技术。特瑞思拥有较高价值的产

品管线，11 个在研创新药和生物类似药产品，3 个产品获批临床

（I/III 期），其中 TRS003 生物类似药项目获得 FDA 的高度评价，

由于其高度类似的属性，是全球第一个被美国 FDA 批准做可互

换 III 期临床的生物类似药，并且同意 70%的患者来自于中国（全

球首例）。现正在开展国际多中心临床 III 期。公司产品技术领域

涉及靶向治疗、单抗偶联（ADC）、癌症的免疫治疗、双特异性

抗体、纳米抗体等。 

（三）珍宝岛与特瑞思合作的原因 

1.珍宝岛实现战略转型与国际化接轨的重要举措 

1982 年，美国礼来公司推出全球第一个基因工程药物——重

组人胰岛素，开创了生物技术药物的新篇章。短短 30 多年来，

全球生物技术药物产业快速增长，生物药对人类重大疾病（如，

肿瘤、内风湿性关节炎、糖尿病、银屑病等）的治疗起到了重要

作用。生物药产业正快速由最具发展潜力的高技术产业向高技术

支柱产业发展。 

珍宝岛深耕医药产业二十多年，聚焦主业打造医药全产业

链，中药、化药和生物药三大领域协同发展是大势所趋。顺应时

代发展，进军生物药领域是珍宝岛战略转型和国际化接轨的重要

举措。 

2.强强联合，优势互补 

特瑞思拥有专业技术过硬的技术团队和国际领先的研发生



产能力，在生物药研发、生产、临床研究和国际注册方面具有丰

富的经验，同时也具备整合国外优质研发资源的能力。这就与珍

宝岛在国内的药政事务、资本支持和市场营销等方面的强项形成

完美互补。在此基础上，辅以国内外合作伙伴，如 Morris 博士团

队的技术加持，形成了生物药全球布局的完整闭环。通过此次合

作，将加速实现珍宝岛的战略转型和国际化接轨的发展战略目

标。 

（四）特瑞斯选择珍宝岛合作的原因 

此次选择和珍宝岛合作基于强强联合，优势互补。 

a.珍宝岛是 A 股上市公司，在中药，化药方面是成功企业，

积累了丰富的管理运营及产品商业化经验，而这些是特瑞思短期

内无法弥补的短板。同时珍宝岛还可以在医保准入及药监局沟通

方面协助特瑞思。 

b.特瑞思在生物医药方面积累了丰富而全面的经验。核心团

队成员的国际前沿产品研发经验在归国团队中处于一流梯队。产

品的国际化成果得到了美国 FDA 的高度认可。国际合作开展顺

利，大多都是看重特瑞思的研发能力，主动找到特瑞思要求合作：

Ardeagen、Asana 等。 

c.生物医药是一个技术密集，资本密集的赛道，特瑞思有技

术优势，但是缺资本，资本运作一直是特瑞思的短板。珍宝岛尤

其是方同华董事长在资本运作以及资金实力上可以弥补特瑞思

的短板。 





国少有的一批能够规模化生产抗体的专家，这与她在国际大公司

做抗体研发、ADC 药物研发是分不开的。同时现在特瑞思的基

础设施建立起来了，在中国非常先进，另外研发队伍能力较强，

公司拥有先进的研发管线。目前抗体是生物医药的主流，ADC

更是热门产品包括和 Morris 博士合作的 ADC 产品。还有一点是

国际化，吴博士是从国外回来的，与国际的联系密切，目前临床

试验也获得了 FDA 的批准，这些是特瑞思的优势。珍宝岛与特

瑞思的的合作取长补短，珍宝岛在市场、销售方面非常有经验，

特瑞思在研发方面非常有经验。 

特瑞思拥有技术实力和国际视野，也拥有先进的产品管线以

及研发成果。特瑞思高价值产品管线，如有资本和商业化能力的

加持，目前的几个重磅级 I/III 期临床项目可以尽快走向市场，

为患者提供优质抗肿瘤药，满足患者急需并未满足的治疗需求。

特瑞思的产品在国际申报上的成功（美国 FDA 的高度认可），充

分证明了特瑞思的研发能力，国际及国内创新型企业合作伙伴，

均十分认可特瑞思的产品开发能力。 

四、互动提问： 

1、特瑞思的团队人员有多少人？团队构成是否稳定？ 

答：共 108 人，其中海归团队 5 人，谢岩生博士、王惠文、

钟山博士等；临床顾问是基因泰克的，帮助我们做临床设计。近

期有一个要加入的 CMO，还不能披露。 

另外，前期由于资金原因流失了一部分人，但现在有很多人



也愿意回来了，目前签了 6 个离职后回归人员，都是中层，部门

主任级别的。 

2、生物药临床推进速度如何？后续如何保证推进速度？ 

答：美国同意 70%的患者来自于中国，那么病人入组的速度

更快、成本更低，是我们一个很大的优势。目前看来，入组不成

问题，我们有信心完成明年贝伐单抗的申报上市。 

3、请问特瑞思未来的商业化产品主要是创新药，珍宝岛希

望在仿制药和生物药的商业化能力强，但创新药的商业化经验并

不多，如何在未来商业化层面给予特瑞思协同？还是说二者的合

作有更多深层次意义，从而特瑞思没有选择资本市场融资的模

式。 

：

 





现双方达成的既定的战略目标。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2021 年 6 月 16 日 

 

 


